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TRES FORMATOS 
DISTINTOS PARA TU 

FRANQUICIA.

5 NEGOCIOS 
DISTINTOS.

5 POSIBILIDADES 
PARA PONER 

NOMBRE A TU 
FRANQUICIA

5 EN 1

CONSUMIBLES

TINTARED

TELEFONÍA

MOVILRED
PAPALERÍA

PAPELRED

IMPRESIÓN DIGITAL

COPYRED
INFORMÁTICAY 

TECNOLOGÍA

COMPURED



Ser tu propio jefe, no dependerde nadie, tener y dirigir tu propio negocio, sacarle rentabilidad y con una inversión
mínima. Pero además colocando nuestros recursos en un negocio que esté basado en productos “seguros” no sujetos
a temporalidades y modas del mercado.

Es algo que tienes ahora a tu alcance con tiendasTintared. La única franquicia que te da 5 negocios completos dentro
de la misma franquicia y además te deja elegir el nombre que más se adapte a tus gustos y preferencias. Tintared,
Movilred, papelred, copyred o compured.

Si además ofrecemos unas ventajas que nos hacen únicos en el sector, como el PAGOAPLAZADODELAMERCADERÍA
y la total libertad de DEVOLUCIÓNDELPRODUCTO(dentro de los plazos y líneas estipuladas), la venta y por tanto la
probabilidad de éxito alcanza cotas altísimas.

Y siempre con la tranquilidad del soporte continuo de la Central, que con más de 10 años de experiencia, que están
convencidos de su producto, de su formato, de su “know-how” y de que para hacerse grande hoy en día es necesario
unirse y crecer, favoreciendo así la competitividad respecto a calidad y precios…

 Asistencia técnica.
 Formación.
 Gestión diaria.
 Marketing, publicidad, decoración, promociones.
 Normativa y legalidad.

3



Hemos creado un modelo de franquicia único, ya sea en formato TINTARED MINI, TINTARED o TINTARED PLUS

formados por 5 líneascompletasde producto que se complementan a la perfección (2 líneas para TINTARED MINI,
consumibles y papelería, pudiendo ampliarlas según tus necesidades). Nuestro formato de franquicia es un
formato totalmente libre en el que no hay costes ocultos, ni penalizaciones por rescisión de contrato, si no que
pasará a ser uno más de la familia en nuestra empresa. Y como tal queremos que pase mucho tiempo con nosotros,
crezca con nosotros y “gane dinero” con nosotros.

Será dueño de su propio negocio en unos de los sectores más estables y a su vez con más futuro de los existentes,
gozará de unos márgenes muy elevados, que junto con un PAGOAPLAZADOde la mercadería y la posibilidad de
DEVOLVERTODOLO QUENO VENDA(dentro de los plazos estipulados y líneas indicadas) nos da elevadísimas
garantías de éxito.

Le enumeramos aquí algunas de las ventajas y servicios que le ofrecemos:

 Le asesoramos desde el principio. Le acompañaremos en la búsqueda del local, le asesoraremos al respecto
(sabemos lo que hace falta para tener éxito).

 Necesitará una inversión mínima. Creemos que somos una de las franquicias más económicas del sector y
seguiremos trabajando por ello.

 Será el director de su propio negocio apoyado siempre por un Know-How consolidado.
 Dispondrá de más de 15000 referencias todas ellas vigentes.
 Le facilitaremos un diseño moderno y funcional del negocio.
 Le proporcionamos el software de Gestión comercial ideal para éste negocio. Con precarga de los artículos,

etc.
 El precio de referencia para sus clientes será en muchos casos de un 10-20% por debajo de la competencia y

de hasta 70% por debajo respecto de las tintas y toners originales.
 Disfrutará de exclusividad Geográfica.
 Etc, etc.
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5 líneasde negocioscompletas. Todas estas líneas, con productos de gran necesidad, no sujetas a modas pasajeras y
que nos proporcionan a lo largo del tiempo seguridad y rentabilidad. Pero además sin necesidad de tener
conocimientosprevios. Nosotroste formamos.

Te damos además la oportunidad de elegir el nombre de tu franquicia de entre los 5 que te ofrecemos.

 CONSUMIBLES(Tinta y tóner para impresoras originales y reciclados). - TINTARED

 PAPELERÍAYMATERIALDEOFICINA(Catálogo completo con más de 300 páginas). - PAPELRED

 TELEFONÍA(Altas ADSL y móvil, terminales, reparaciones, recargas, accesorios..). – MOVILRED(opcional en MINI)

 IMPRESIÓNDIGITAL(tarjetas de visita, flyers, folletos, dípticos, trípticos, …). – COPYRED(opcional en MINI)

 TECNOLOGÍAEINFORMÁTICA(Todo en informática). – COMPURED(opcional en MINI)

Y por supuesto, adaptamos dicha gama de forma totalmente individualizada, pensando en los gustos del
franquiciado y la situación de su franquicia.

1.- CONSUMIBLES- (TINTARED)

Como producto más rentable, la venta de cartuchosde tinta y tóner tanto originales como de marca propia Tintared,
representa en muchos casos el 60% de la venta total de la tienda.
Es un producto con gran margen de beneficio, de venta muy rápida, compuesto por más de 4000 referencias lo que
nos hace ser una de las franquicias más especializadas del sector. Pudiendo ofrecer precios muy bajos con gran
calidad de producto.



2.- PAPELERÍAYMAT. DEOFICINA- (PAPELRED)

El franquiciado dispondrá de un catálogo con mas de 9000 referencias de productos, que van desde un simple
bolígrafo a maquinaria para impresión profesional e incluso mobiliario de oficina, lo que nos da una idea de la gran
oferta que podrá ofrecer. Todo sin tener que “stockar” de forma masiva con los costes que eso conllevaría. En
Tintared todo son ventajas.

3.- TELEFONÍAPROFESIONALCOMPLETACONHASTA15OPERADORASς(MOVILRED)

Tras el acuerdo alcanzado con una de las mayores empresas de telefonía a nivel nacional, tendrás el tercer canal de
venta de la franquicia Tintared. Todo una completa franquicia de telefonía integrada en las tiendas Tintared y que nos
van a permitir la venta de altas de telefonía fija (ADSL), móvil, TV digital, terminales telefónicos de toda las marcas,
reparaciones, seguros de rotura y robo, recargas, etc, etc.

4.- IMPRESIÓNDIGITALYCOPIASς(COPYRED)

Nuestros franquiciados podrán ofrecer al cliente cualquier servicio de impresión digital, fotocopias, tarjetas de visita,
invitaciones de boda, invitaciones de comunión, dípticos, trípticos, folletos, flyer, etc. Todo ello sin tener que invertir
en la costosísimamaquinaria necesaria para ello, ni ser necesario conocimiento previo alguno. Como puede ver,
seguimos con las ventajas de Tintared que nos hacen únicos.

5.- TECNOLOGÍAEINFORMÁTICAς(COMPURED)

La quinta y no por ello menos importante vía de negocio, la forma la gamatecnológica. Por la que el franquiciado,
siempre adaptándonos a sus preferencias, tendrá a su disposición todo lo referente a informática. Desde un simple
ratón o pen-drive, hasta equipos completos, portátiles…
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TINTARED MINI, TINTARED O TINTARED PLUS

Le ofrecemos 3 formatosde tienda distintos:

El formato TINTARED, pensada para locales desde 25-40 m2, donde podrá elegir el nombre comercial que mejor se
adapte a sus necesidades y acceder al resto de las gamas completas de productos sin ninguna limitación.

El formato TINTAREDPLUS, nuestro formato Premium, en el que ya se hace necesario locales de al menos 50 m2 y en
el que aumenta el protagonismo todas las gamas de productos y servicios…, donde además ofreceremos el servicio de
fotocopias.

Por último TINTAREDMINI, el más económico, pensado para locales desde 20-30 m2 y poblaciones desde 10.000
habitantes, donde se podrá ofrecer los productos de las dos líneas, consumibles y papelería, pudiendo ampliarlas
según su necesidades.

Todo ello acompañado de la posibilidad de elegir el nombre para la franquicia (PAPELRED, MOVILRED,COPYRED,
COMPURED) que más se adapte a nuestra preferencias.

¿Cuál es el tuyo?



Creemos sin ningún lugar a dudas, que las partidas indicadas abajo y en relación a su coste, nos hacen la franquicia
más competitiva del sector.

Cada euro aportado por el franquiciado tendrá su retorno y valdrá la pena el pequeño esfuerzo económico que
supone. Y como muestra le indicamos a continuación algunos de los elementos que incluye y que exceptuando la
adecuación física del local, licencias, alta en suministros, etc. Supone el total de lo necesario para la apertura de su
negocio.

 Asesoramiento en la elección de zona y local.
 Proyecto ejecutivo y de viabilidad.
 Incluye paneles personalizados en madera lacada blanca y “ganchelería” necesaria. Mostrador para venta 

personalizado Tintared.
 Poster mural gigante interior para pared en papel tejido a todo color.
 Cartel exterior. 
 Ordenador compacto de diseño, cajón portamonedas, impresora de ticket y software de gestión. 
 Curso de formación online, que incluye operativa técnica, marketing de ventas 
 Integración en la web Central de franquicia para venta online.

No se incluye el montaje del mobiliario.

FORMATO TINTARED MINI



La inversión inicial para una tienda TINTARED MINI es de 6,900ϵmás la mercadería inicial de implantación que se
estima en 2.500 € según tamaño del local.

Creemos que es la más bajas del mercado y todo ello, manteniendo unos estándares de calidad y diseño muy
elevados. Incluimostodo lo necesariopara la apertura de la tienda. (No incluye la obra civil, ni costes externos de licencias e

impuestos).

Basándonos en nuestra experiencia, calculamos que la amortización de la inversión se produce ya en
el primer año. Además contarás con que los costes fijos son mínimos.

Sin duda con éste nuevo formato lo hemos vuelto a conseguir, adaptándonos a las necesidades del mercado y sin
bajar la calidad de nuestras tiendas, tienes la posibilidad de pertenecer a una gran firma. Una baja inversión con
posibilidad de ampliar tu negocio en el futuro.
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Amplíe sus posibilidades

A M P L I A C I O N E S 

TELEFONÍA, ALTAS, ADSL, TV DIGITAL, REPARACIONES, LIBERACIONES 2,000,00 €

INFORMÁTICA-TECNOLOGÍA 1.500,00 €

IMPRENSIÓN DIGITAL 1.500,00 €



Creemos sin ningún lugar a dudas, que las partidas indicadas abajo y en relación a su coste, nos hacen la franquicia
más competitiva del sector.

Cada euro aportado por el franquiciado tendrá su retorno y valdrá la pena el esfuerzo económico que supone. Y como
muestra le indicamos a continuación algunos de los elementos que incluye y que exceptuando la adecuación física del
local, licencias, alta en suministros, etc. Supone el total de lo necesario para la apertura de su negocio. Podemos
hablar de negocio “llave en mano”.

Y ahora elije el formato de franquicia que más se adapte a tus necesidades… PAPELRED, MOVILRED, COPYRED,
COMPURED.

 Asesoramiento en la elección de zona y local y proyecto ejecutivo y de viabilidad.
 Incluye paneles personalizados en madera lacada blanca y “ganchelería” necesaria.
 Mostrador para venta personalizado Tintared.
 Poster mural gigante interior para pared en papel tejido a todo color.
 Vinilos de carteles exteriores. (1 cartel mural y 1 banderola o similar).
 Ordenador compacto de diseño, cajón portamonedas, impresora de ticket, lector de códigos de barras, 

impresora de inyección para etiquetas y software de gestión. (Opcional fotocopiadora profesional).
 Curso de formación con estancia pagada que incluye operativa técnica, marketing de ventas y más.
 Curso de formación que incluye el uso de software de gestión integrado.
 Presencia de uno de nuestros expertos para solución de dudas y problemas que pudieran aparecer.
 Integración en la web Central de franquicia para venta online.

(No incluye montaje de mobiliario).

FORMATO TINTARED y sus variantes PAPELRED, MOVILRED, 
COPYRED, COMPURED.



La inversión inicial para una tienda TINTARED, es de 10.900ϵmás la mercadería inicial de implantación.

Creemos que es sino la más, una de las más bajas del mercado y todo ello, manteniendo unos estándares de calidad y
diseño muy elevados. Incluimostodo lo necesariopara la apertura de la tienda. (No incluye la obra civil, ni costes externos

de licencias e impuestos).

Basándonos en nuestra experiencia, calculamos que la amortización de la inversión se produce ya en
el primer año. Además contarás con que los costes fijos son mínimos.

CUADRO DE INVERSIONES INICIALES

Proyecto ejecutivo + diseño local + Estudio Viabilidad. 1.000,00 €

Formación con gastos de estancia pagados. + preapertura 1.000,00 €

Canon de entrada. 2.500,00 €

Mobiliario, que incluye mostrador, paneles y ganchos para producto. 3.500,00 €

Página web, sistema informático completo y software de gestión. 1.300,00 €

Diseño, decoración y mural completo de pared personalizado y cartel 

exterior.
1.600,00 €

INVERSIÓN TOTAL SIN MERCADERÍA  (No incluye IVA al 21%) 10,900,00 ϵ

Mercaderías iniciales de implantación estimadas 3.000,00 €
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Sin duda nuestro formato premium, donde las partidas indicadas abajo y en relación a su coste, nos hacen la franquicia
más completa del sector.

Cada euro aportado por el franquiciado tendrá su retorno y valdrá la pena el esfuerzo económico que supone. Y como
muestra le indicamos a continuación algunos de los elementos que incluye y que exceptuando la adecuación física del
local, licencias, alta en suministros, etc. Supone el total de lo necesario para la apertura de su negocio. Podemos hablar de
negocio “llave en mano”.

 Asesoramiento en la elección de zona y Local y proyecto ejecutivo y de viabilidad.
 Incluye paneles personalizados en madera lacada blanca y ganchelería necesaria.
 Incluye 2 góndolas centrales para papelería y material de oficina.
 Estanterías de cristal de al menos cuatro sectores y con altura completa para artículos de papelería y oficina.
 Mostrador para venta personalizado Tintared.
 Poster mural gigante interior para pared en papel tejido a todo color.
 Vinilos de carteles exteriores. (1 cartel mural y 1 banderola o similar).
 Ordenador compacto de diseño, cajón portamonedas, impresora de ticket, lector de códigos de barras, 

impresora de inyección y software de gestión, Fotocopiadora profesional, Guillotina y encuadernadora.
 Curso de formación con estancia pagada que incluye el producto, operativa técnica, marketing de ventas y 

más.
 Curso de formación que incluye el uso de software de gestión integrado y ayuda in situ en la preapertura.
 Presencia de uno de nuestros expertos para solución de dudas y problemas que pudieran aparecer.
 Integración en la web Central de franquicia para venta online.

(No incluye montaje de mobiliario).

FORMATO TINTARED PLUS



.
La inversión inicial para una tienda TINTARED PLUS es de 15.900ϵmás la mercadería inicial de implantación.

Creemos que es si no la más, una de las más bajas del mercado y todo ello, manteniendo unos estándares de calidad y
diseño muy elevados. Incluimostodo lo necesariopara la apertura de la tienda. (No incluye la obra civil, ni costes externos

de licencias e impuestos).

Basándonos en nuestra experiencia, calculamos que la amortización de la inversión se produce ya en el primer año.
Además contarás con que los costes fijos son mínimos.

CUADRO DE INVERSIONES INICIALES

Proyecto ejecutivo + diseño local + Estudio Viabilidad. 1.000,00 €

Formación con gastos de estancia pagados + preapertura 1.000,00 €

Canon de entrada. 2.500,00 €

Mobiliario, que incluye mostrador, paneles, isla, estanterías de cristal y 

ganchos y brazos para producto.
4.000,00 €

Página web, sistema informático completo y software de gestión con 

precarga + Fotocopiadora profesional y maq. encuadernación y corte.
5.300,00 €

Diseño, decoración y mural completo de pared personalizado + cartel 

exterior.
2.100,00 €

INVERSIÓN TOTAL SIN MERCADERÍA  (No incluye IVA al 21%) 15.900,00 ϵ

Mercaderías iniciales de implantación estimadas 4.000,00 €
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Viabilidad y 
disponibilidad 

de zona.
Reserva de 

franquicia y de 
zona geográfica 

Elección del local 
y consejo de 

emplazamiento.

Firma de contrato 
definitivo y 

apertura

¡¡Su franquicia en tiempo record!!!
Hasta 2 semanas una vez 
preparado local.



Basándonos en nuestra ya dilatada experiencia, podemos asegurarle que hay cuatro puntos que todo franquiciado
debería tener en cuenta…

Localizacióndel negocio: La zonade ubicacióndel local es un aspectofundamentalpara el éxito de
nuestroproyecto. Debetener pasode público,por lo menosalgo de escaparateal exterior y entorno a
30m2 desuperficie. Paranuestrotipo deproducto,el alquilernodeberíasersuperiora 800ϵmensuales.

Implicacióndel socio: Aunqueparezcaobvio,unabuenaactitud decaraal cliente,unacapacidadpara
relacionarsey estarconvencidodelproductoquesevende,esalgofundamentalparalograrel éxito.

Margen comercialsuficiente y buen producto: Cualquierfranquiciadotiene que tener una cosa
clara. Elproductoque seva a ofertar tiene que tener un margensuficientepara que los mesesde menos
venta estén suficientementecompensadoscon las ventasde los mesesbuenos. La ventaja de nuestros
productoses que no tienen periodosde rebaja, lo que suponeuna ventaja abismalcon respectoa otros
sectores,enlosqueel margenmedioanualdecrecedeformaalarmante.

Soporte económico suficiente: Cualquierpersonaque se embarqueen un nuevo negocio debe
disponerde soporteeconómicono sólopara cubrir losgastosiniciales, sinolo queesmasimportanteaún,
para soportar los gastosque se produzcanmientrasse alcanzael punto de equilibrio. Cuantaspersonas
hemosvistoabrir un negocioy tener quecerrarloa los4 o 5 mesespor no poderhacerfrente a losgastos
habituales. Esun error pensarqueseva a ganar dinerodesdeel momentode la aperturaΧ¡¡¡ aléjesede
quienle digaeso!!! . Loúnicoquepretendeescaptarlecomocliente.
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Franquicia inscrita en el registro de franquiciadores con número
NIFRA:  2013/2653/01/18/4/F

OFICINACENTRALFRANQUICIA
C/ EmperatrizEugenia,5
18002- Granada

Teléfonofijo: 958995071- 958261354
Teléfonomóvil: 607552283- 600076031
E-mail: info@franquiciatintared.com

www.franquiciatintared.com
www.twitter .com/ftintared
www.facebook.com/franquicia.tintared


